sunsal

sunsale international vermakelt Solartechnologie "made in Germany" und auf Wunsch auch deren Planung und
Montage an amerikanische Bauunternehmen, Architekten, Immobilienplanungsburos, Mall Management Firmen
usw. Dabei verfolgen wir das Ziel, den USA-Kunden eine gezielte Auswahl von hochwertigen deutschen PV und
Solarthermie  Produkten fiir deren Projektanforderungen zu préasentieren und durch ein detailliertes
Beratungsgesprach den Prozess fur die Solarinvestition zu vereinfachen. Dies erspart dem Kunden aufwendiges
Produkt Research im Ausland und zugleich bietet es den deutschen Herstellern Zugang zu Neukunden in den
USA, welche sunsale international bereits fur diese geworben hat. Die Besonderheit liegt darin, dass wir ohne
weitere Zwischenhéndler die Ware direkt "ab Werk" vermakeln und somit diese Ware nicht selber einkaufen. Wir
konzentrieren uns bei der Produktauswahl schwerpunktmaflig auf Solartechnik zur Gebaudeintegration.
Insbesondere sind Hersteller fur uns interessant, die Produktnischen besetzen und somit idealer Weise auch
Alleinstellungsmerkmale haben. Der Hersteller erspart sich durch die Zusammenarbeit mit uns Werbekosten und
aufwendige Kundenrecherchen in den USA. Zu den Produzenten in Deutschland pflegen wir auf Vorstands- bzw.
Geschaftsfihrungsebene beste Kontakte.

Wir sind nun auf der Suche nach Damen und Herren, die als

sales representative

fur unser Unternehmen tatig werden mdchten. Die Tatigkeit wird ausschlief3lich auf Provisionsbasis bezahlt und
bietet interessante Entwicklungsmoglichkeiten. Die Arbeitszeitgestaltung ist vollig der/dem sales representative
Uberlassen. Es bestehen keinerlei Umsatzverpflichtungen. Weiterhin besteht die Moglichkeit ausschlie3lich als
Tippgeber bzw. im Nebenberuf zu arbeiten. Besonders geeignet sind Personen, die Berufserfahrung z.B. als
Immobilienmakler, Architekt, Bauingenieur, Bauprojektleiter oder verwandten Berufen sammeln konnten.
Natdrlich sind uns auch Quereinsteiger herzlich willkommen. Was sollten die Interessenten idealerweise
mitbringen?

eigenstandige, selbstverantwortliche Arbeitsweise als freier Handelsvertreter

Spald am Vertrieb, Vertriebserfahrung, Verhandlungsgeschick

Netzwerkkontakte zu Bauunternehmen, Architekten usw.

Zuverlassigkeit, Loyalitat, einwandfreier Leumund

Vorkenntnisse insbesondere zu Photovoltaik Produkten waren ideal, sind aber nicht Voraussetzung
exzellentes, sicheres Auftreten

Einsatzbereitschaft zur selbstorganisierten fachlichen Weiterbildung

gute deutsche Sprachkenntnisse

Mobilitat

Wir wirden uns sehr freuen, wenn Sie uns weiterempfehlen kdnnten. Sicherlich gibt es in lhrem Umfeld
Personen, die eine neue Beschéaftigung suchen, die Branche wechseln wollen, einen beruflichen Wiedereinstieg /
Neubeginn suchen (z.B. nach ,Kinderpause®) oder aber ein zusatzliches Einkommen erwirtschaften wollen.
Sprechen Sie uns an, denn Zeit fir ein gutes Gesprach ist immer! Wir freuen uns auf Ihren Kontakt und
verbleiben bis dahin

mit sonnigen Griissen
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1170 Howell Mill Road phone Germany: 0049 33232 36537
Suite 300 fax Germany :0049 33232 22469
Atlanta, GA 30318 andreas.nessmann@sunsale-international.com

United States www.sunsale-international.com



